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Tapasztalat

MediKlaszter
5 kidolgozott és benyújtott nemzetközi pályázat – 2 nyertes
I3 Strand 2b - I3HIES 
SMP-COSME-2024-CLUSTERUA - EUkraineCoop

PREMET Kft.
12 benyújtott nemzetközi pályázat – 8 nyertes
I3 Strand 1

> 20 év hazai és nemzetközi pályázatírási, menedzselési tapasztalat



Magyar orvosi eszköz gyártás terén tevékenykedő cégek hálózata
Küldetés: Biztonságos, korszerű orvosi eszközök gyártása

Székhely és képviseletek

Munkacsoportok

Akkreditációk

Magyarország: 5X
2025: Akkreditált Innovációs Klaszter

Tagságok

2022

2024

Kulcsemberek

Alapítás: 2006
Tagság: 70 cég (85% KKV); 5 egyetem; 2 kutatóintézet

Magyar Klaszterszövetség
Alapító tag

Győr - seat

Pécs

Budapest

Szeged

Debrecen

Elnök           Társelnök Docens , ÓE Főtitkár
   MedTech szak

Fő adatok

MediKlaszter - áttekintés



Nemzetközi integráció

2022-ig
• Jellemzően alacsony szintű integráció

• Nemzetközi pályázat: Klaszter: 0, tagok: néhány

Célok
• Klaszter és tagok nemzetközi értékláncba történő integráltságának növelése

• Nemzetközi kapcsolatokért felelős igazgatói pozíció létrehozása (2022. december)

Eredmények
• 5 benyújtott pályázat / 2 nyertes (I3 Strand 2b, EUkraineCoop)

• Nemzetközi előadások (pl. WIRE)

• Részvétel nemzetközi munkacsoportokban

• I3 Coordinators Day

• I3 Capacity Building Heroes

Tagság

Kétoldalú együttműködés

12 nemzetközi szervezet

50 szervezet, kb. 15.000 képviselt tag 



Kihívások

Felkészültség
• Szakmai felkészültség (humán erőforrás) – kompetens szakértők / KFI: TRL fejlettségi szint, innováció megítélése

• Pénzügyi felkészültség - előfinanszírozás, önerő finanszírozás

• Adminisztratív felkészültség – gyors reagálás képessége

Nemzetközi partner, konzorcium megtalálása
• Egyre élesedő verseny – egyre magasabb színvonalú pályázatok 

• „Bennfentes partnerkeresés” – szakmai szervezetek, korábbi nyertesek

• Kívülről nehéz partnert találni vagy kapcsolódni egy kialakult konzorciumhoz

• Bizalom 

Érték
• A szervezet képviseljen értéket a konzorcium számára – MIÉRT kerüljön bevonásra

• Aktív közreműködés a pályázat elkészítésében, megvalósításában

• Tapasztalat - az új pályázatok jellemzően a régiek tapasztalatára építenek

• Refernciák



Javaslatok – Majd helyett most!

Felkészültség
• Bírálati szempontok - jellemzően 4 fő szempont (relevancia, minőség, költséghatékonyság, hatás)

• Komplex dokumentáció – KFI: pályázati tanácsadás vs üzletviteli, stratégiai tanácsadás

• Pénzügyi felkészültség – támogatási lehetőség megteremtése

• PIC regisztráció, általános dokumentumok elkészítése (bemutatkozás, CV, …)

Nemzetközi partner, konzorcium megtalálása 
• Nemzetközi szervezetekhez történő csatlakozás

• Partnerek, konzorciumok, lehetőségek keresése

• Aktív részvétel futó projektekben, programokban

• Bizalom megteremtése – aktív együttműködés

Érték
• Kevésbé fejlett régió vonzó – önmagában kevés

• Jelentős számú célcsoport elérése

• Speciális tudás



Sikeres pályázást kívánunk!
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