
Legyünk láthatóak!
A konzorciumi partnerkeresés új 

stratégiái

dr. Schenk Borbála főosztályvezető

Nemzeti Kutatási, Fejlesztési és Innovációs Hivatal

HorizontPéntek10 2024. március 22.



HorizontPéntek10 webinársorozat

áttekintés a Horizont Európa keretprogram 
érdekes témáiról, aktuális felhívásairól

gyakorlati ismeretek a sikeres pályázáshoz

minden pénteken 10-11 óra között

LINK

https://www.horizonteuropa.nkfih.gov.hu/hivatalrol/hivatal-hirei/elindult-a-horizontpentek10-webinarsorozat?objectParentFolderId=19854


A Horizon Europe-pályázatok 

új partnerkeresési stratégiát kívánnak.

Komplex problémák – komplex felhívások  komplex konzorciumok

Nem lehet csak a meglévő hálózatra építeni.

Értéklánc lefedése, minél több perspektíva integrálása

Társadalomtudomány szerepe

Multidiszciplinaritás



„Évek óta dolgozunk, publikálunk együtt”

„Másik projektben dolgoztunk már együtt”

„Voltunk már egy konzorciumban, adtunk be együtt pályázatot”

„Konferencia szünetében beszélgettünk és előkerült az ötlet”

„Egy bizottságban dolgoztunk”

„Külföldön dolgozó volt hallgatónk/oktatótárs keresett meg”

„LinkedInen kapcsolatban voltunk és egyszer kopogtattak egy ötlettel”

„Partnerkereső rendezvényen látták a profilomat és pont ez a kompetencia 
kellett a csapatba”

Hogyan szerveződnek a konzorciumok?



Felhívás  kompetenciamátrix

Core team – saját hálózat

Korábbi együttműködésben 
megbízható partnerek

Partnerek ajánlása – ismerős 
ismerőse

„Cold call” partnerkeresés a 
nemzetközi piactérről

Hogyan szerveződnek a konzorciumok?



Minél több helyen vagyunk jelen, annál jobb

Lehet, hogy hónapok múlva jön egy megkeresés

Kis energiabefektetéssel is jelentős láthatóság egy 
releváns közönség előtt akár évekig

 Rendezvények, matchmaking eventek

 Expertise Offerek, értékajánlatok, flyerek

 Kreatív eszközök (Competence Map, 
bemutatkozó videók)

 Social media (LinkedIn, Twitter)

Hogy jelenjünk meg a nemzetközi kompetencia-piactéren?

Sok horgászbot stratégiája



Hogyan kezdjünk bele gyorsan?



Hogyan folytassuk stratégiailag?
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5 fontos üzenet

1. Partnert keresni nem kínos – mindenki ezt csinálja

2. A kiválóság nem elég, a láthatóság kulcskérdés

3. Sok horgászbot stratégiája

4. 3É: Értsük meg a rendszert, építsük fel magunkat 
pályázóként és adjunk értékajánlatot

…



Információs csatornáink: NCP Hungary Horizon Europe 

LinkedIn| NKFIH Horizont Európa honlap| NKFIH Horizont Európa 

videotár | NKFIH YouTube | NKFIH honlap | NKFIH hírlevél

FORDULJANAK 

BIZALOMMAL AZ NKFIH

HORIZONT EURÓPA NCP-

HÁLÓZATÁHOZ!

SZEMÉLYRE SZABOTT 

PÁLYÁZATI TANÁCSADÁS

PARTNERKERESÉS 

TÁMOGATÁSA

5.

https://www.linkedin.com/company/ncp-hungary-horizon-europe/
https://www.horizonteuropa.nkfih.gov.hu/
https://www.horizonteuropa.nkfih.gov.hu/horizont-europa-program/rendezvenyek/foto-videotar
https://www.youtube.com/@InnovaciosHivatal
https://nkfih.gov.hu/palyazoknak
https://nkfih.gov.hu/kereses-180603-1?searchStr=h%C3%ADrlev%C3%A9l

