
ÜZLETI TERV



I. Célcsoport bemutatása, piaci igény jelentősége

I.1. Célcsoport elemzése 

I.2. Piaci tényezők áttekintése, piaci igény volumene 
· A megcélzott piac bemutatása (mérete, jellemzői, trendek) 


II.  Piaci potenciál

II.1. Versenytársi környezet 
· A pályázóknak, illetve fejlesztendő technológiáknak, termékeknek, szolgáltatásoknak a versenytársakhoz viszonyított helyzete. 
· A főbb versenytársak és termékeik összehasonlító bemutatása (cég / árazás / előny / hátrány a versenytárssal szemben) 
· A helyettesítő termékek bemutatása, ha van ilyen
· A versenytársakhoz képest egyedi értékajánlat, versenyelőny bemutatása

II.1. Potenciális vevőkör jellemzése
· A potenciális vevők azonosítása


III. Piaci bevezetés megalapozottsága

III.1. Marketing terv
· Üzleti modell és árazás

III.2. Cselekvési ütemterv / Termékfejlesztési ütemterv:
· fejlesztési ütemterv
· fizikai termék esetén a gyártás, infrastruktúra, beszállítói háttér kialakításának ütemterve
· meddig tervez a vállalkozás eljutni a határidőig
· jövőbeni mérföldkövek meghatározása

III.3. Működési és fenntartási terv, piacra lépést megalapozó kapacitások bemutatása

III.4. Kockázatelemzés
· A projekt eredményére hatással levő az üzleti tevékenységet érintő kockázatok és lehetőségek azonosítása. 

III.6. Pénzügyi terv
· az előállítás/működés (fizikai termék esetén a gyártás, infrastruktúra, beszállítói háttér kialakításának) költségvonzata; a várható bevételek és eredmény alakulásának bemutatása
· [bookmark: _Hlk143681643]A társaság hosszú távú finanszírozási stratégiája (kapott-e már támogatást, befektetést, tervez-e ilyen bevétellel)

IV. Üzleti tevékenység

IV.1. Cég jelenlegi tevékenységének definiálása


IV.2. Jelenlegi termékkör vagy szolgáltatási kör bemutatása
[bookmark: _GoBack]

V. Tulajdonosok és menedzsment

V.1. Tulajdonosok (önéletrajzok mellékletben)

V.2. Menedzsment (önéletrajzok, mellékletben, LinkedIn profil is, ha van)
· A pályázatban bemutatott innovatív vállalkozáshoz szükséges kompetenciák hangsúlyozásával
· Szervezeti ábra



Mellékletek:

Önéletrajzok (szakmai megvalósítók ÉS menedzsment/piacra vitel kulcskompetenciái)
Szervezeti ábra
Ügyféltől származó szándéknyilatkozat, referencia (ha van)



